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DORINTA

Punctul de pornire al oricarei realizari

Primul pas care conduce catre Imbogatire

Cand Edwin C. Barnes a coborat din trenul marfar in Orange, New Jersey, acum mai bine de 30 de
ani, infatisarea lui semana cu aceea a unui vagabond, dar mintea lui era aceea a unui rege!

In timp ce se indrepta citre biroul lui Thomas A. Edison, mintea lui lucra fara incetare. El se
vizualiza stand in prezenta lui Edison. Se auzea cerandu-i domnului Edison sansa de a-si indeplini
DORINTA ARZATOARE, OBSESIA CARE i1 CONSUMA INTREAGA VIATA — aceea de a
deveni partenerul de afaceri al marelui inventator.

Dorinta lui Barnes nu era o simpla sperant, si in niciun caz un moft! Era 0o DORINTA adevirati,
arzatoare, care depasea in intensitate orice alt gand al sdu. Mai mult, era o dorinta FOARTE CLAR
DEFINITA.

Aceasta dorintd nu s-a ndscut In momentul in care el 1-a cunoscut pe Edison, ci a fost dorinta
dominanta a lui Barnes o perioada foarte lunga de timp. Probabil ca la inceput, atunci cand aceasta
dorinta i-a aparut pentru prima data in minte, ea i s-a parut un simplu moft, dar atunci cand s-a
prezentat in fata lui Edison, dorinta lui nu mai era de mult un capriciu.

Cativa ani mai tarziu, el s-a prezentat din nou in biroul lui Edison, exact acolo unde 1-a cunoscut
pentru prima data pe inventator. De data aceasta, DORINTA lui devenise realitate. Barnes era
asociatul in afaceri al lui Edison. VISUL SAU SUPREM cipitase viati. La ora actuald, cei care il
cunosc pe Barnes 1l invidiaza, considerand ca a avut ,,mult noroc* in viatd. Acesti oameni l-au
cunoscut in perioada lui de glorie, dar nu si-au dat nicio clipa osteneala sa investigheze cauza
succesului sau.

Barnes a reusit pentru ca si-a stabilit un tel foarte clar, focalizandu-si apoi intreaga energie, intreaga
putere a vointei si toate eforturile sale asupra lui. El nu a devenit partenerul de afaceri al lui Edison
din prima clipa in care l-a cunoscut pe acesta. Dimpotriva, s-a mulfumit cu o slujba foarte prost
platita, fericit ca in acest fel se putea apropia macar cu un pas mic de indeplinirea telului sau.

Au trecut astfel cinci ani, inainte ca sansa si-i apari in cale lui Barnes. In timpul acestor ani el nu a
avut parte nici macar de o singura raza de speranta, nici macar de o singurad promisiune ca isi va
putea indeplini vreodata DORINTA ARZATOARE. Toti ceilalti (mai putin el insusi) il considerau
doar un alt angajat al domnului Edison. In mintea lui, EL A FOST PARTENERUL DE AFACERI
AL LUI EDISON IN TOATA ACEASTA PERIOADA, inci din prima zi in care s-a prezentat in
fata inventatorului. Aceastd exemplu ilustreaza dramatic cat de mare poate fi puterea DORINTEI
CLAR DEFINITE. in cele din urma, Barnes si-a indeplinit telul, pentru ca si-a dorit si devina
asociatul domnului Edison mai presus de orice. Mai mult decat atat, el si-a creat un plan prin care
si-si atingd acest tel. Si inci ceva: EL A ARS TOATE PUNTILE DE LEGATURA CU
TRECUTUL. Nu l-a mai interesat nimic altceva decat indeplinirea DORINTEI sale, care a devenit
intre timp obsesia dominanta a vietii lui, pana cand s-a transformat in sfarsit in realitate.

Pe cand se indrepta catre Orange, el nu si-a spus nicio clipa: ,,Voi incerca sa il conving pe Edison sa
imi dea o slujba oarecare.* Dimpotriva, el si-a spus in permanentd: ,,De indata ce il voi vedea pe



Edison, il voi informa de intentia mea de a deveni partenerul sdu de afaceri. El nu si-a spus nicio
clipa: ,,Voi lucra acolo timp de cateva luni si dacd nu voi primi nicio incurajare din partea domnului
Edison, imi voi da demisia si Tmi voi cauta altceva de lucru.” Dimpotriva, si-a spus ca: ,,Pentru
inceput, voi face orice mi va spune sa fac domnul Edison, dar inainte ca el sa-si dea seama ce se
intampla, voi deveni partenerul sau.“ El nu si-a spus nicio clipa: ,,imi voi intinde antenele pentru a
sesiza orice altd oportunitate care mi se va ivi in cale, in cazul in care nu-mi va iesi pasienta cu
domnul Edison.* Dimpotriva, si-a spus ca: ,,Existd UN SINGUR lucru in aceasta lume pe care sunt
ferm hotarat sa il realizez, si anume sa intru in afaceri ca partener cu domnul Edison. Voi arde toate
celelalte punti de legatura cu trecutul meu si voi pune ca miza INTREGUL MEU VIITOR pe pariul
ca voi obtine ceea ce mi-am propus.* Practic, el nu si-a lasat nicio portita de retragere. Ori
cdstiga, ori murea!

Acesta este marele secret al povestii de succes a lui Barnes!

Cu mult timp Tn urmd, un mare razboinic s-a confruntat cu o situatie in care trebuia sa ia o decizie
radicala pentru a-si asigura victoria pe campul de luptd. Urma sa isi trimitda armata impotriva unui
dusman puternic, ai carui soldati 1i depaseau numeric cu mult pe ai sdi. Razboinicul si-a imbarcat
soldatii pe vase, a navigat impreuna cu ei pana in tara dugsmanului, i-a debarcat impreund cu
echipamentele lor militare, dupa care a dat ordin ca vasele care i-au transportat sa fie arse.
Adresandu-se oamenilor sdi inaintea primei batalii, el le-a spus: ,,Dupa cum vedeti, vasele cu care
am venit au ars. Asta Tnseamna cd nu vom mai putea parasi acest pamant decat daca vom invinge!
Nu mai avem nicio alta sansa, decat sa invingem sau sa murim!* Si au invins!

Orice om care doreste sa obtina victoria intr-un demers oarecare trebuie sa fie dispus sa 1si arda
vasele care l-au adus la tairm, blocandu-si astfel orice cale de intoarcere. Numai in acest fel poate fi
el sigur ci 1si va mentine starea de spirit cunoscuti sub numele de DORINTA ARZATOARE DE A
CASTIGA, absolut necesara pentru obtinerea succesului. In dimineata de dupa marele incendiu din
Chicago, un grup de comercianti s-au adunat pe State Street si au contemplat raimasitele fumegande
ale fostelor lor magazine. Ei s-au consultat intre ei pentru a stabili daca meritd sa ia decizia de a-si
reconstrui magazinele sau daca ar fi de preferat sa paraseasca orasul Chicago si sa isi reinceapa
afacerea Intr-un alt colt de tara, mai promitator. Cu exceptia unuia singur, toti s-au decis sa
paraseasca orasul Chicago. Comerciantul care s-a decis sa ramana si sa o ia de la zero le-a aratat
colegilor lui ruinele magazinului sdu si le-a spus: ,,Domnilor, voi construi in acest loc cel mai mare
magazin din lume, indiferent de céte ori va mai arde sau va mai fi distrus.*

Aceasta Intamplare s-a petrecut acum mai bine de 50 de ani. Magazinul a fost intr-adevar construit.
El exista si astdzi, trondnd ca un monument maiestuos inchinat acelei puteri a mintii numite
DORINTA ARZATOARE. Lui Marshal Field i-ar fi fost usor si faci la fel cum au procedat colegii
sdi. La prima Incercare mai mare, acestia si-au facut bagajele si au plecat in alte parti ale tarii, acolo
unde lucrurile pareau sa mearga mai bine.

Retine diferenta dintre Marshal Filed si ceilalti comercianti, intrucat este vorba de aceeasi diferenta
care il deosebeste pe Edwin C. Barnes de mii de alti tineri care au lucrat pentru Edison. Practic, este
vorba de aceeasi diferenta care 11 deosebeste pe toti cei care reusesc 1n viatd de cei care nu reusesc.

Orice om care ajunge la varsta Intelegerii i1 doreste sa aiba bani. Simpla dorintd nu atrage insa
neaparat dupad sine primirea acestor bani. Nu au acces la bogatie decat acei oameni care isi doresc
cu ardoare sa se Tmbogateasca, cultivandu-si o stare de spirit vecina cu obsesia, dupa care isi fac
planuri concrete si stabilesc modalitati prin care sa obtind aceastd bogatie, pe care le urmaresc apoi
cu o perseverentd ce nu admite esecul.

Metoda prin care DORINTA de a fi bogat poate fi transmutata in echivalentul ei financiar include



sase pasi practici si clar definiti:

Primul pas: fixeaza-ti in minte suma exacta de bani pe care ti-o doresti. Nu este suficient sa iti spui:
,»Imi doresc cat mai mulfi bani®. Precizeaza cat mai exact suma doritd. (Exista un motiv psihologic
care explicd necesitatea acestei precizii, pe care il voi descrie intr-un capitol ulterior).

Al doilea pas: stabileste exact ce intentionezi sd oferi pentru banii pe care doresti sa ii castigi.
(Nimeni nu poate primi ceva daca nu ofera ceva in schimb).

Al treilea pas: Stabileste o data precisa pana la care intentionezi sa posezi banii respectivi.

Al patrulea pas: creeaza-{i un plan concret de punere in aplicare a dorintei tale si incepe chiar acum,
indiferent daca te simti pregatit sau nu, sa il pui in aplicare.

Al cincilea pas: noteaza 1n scris, clar si concis, suma de bani pe care intentionezi sa o castigi,
termenul limita pentru dobandirea lor si ceea ce esti dispus sa oferi in schimbul lor, apoi descrie cat
mai clar planul prin care intentionezi sa dobandesti acesti bani.

Al saselea pas: citeste cu voce tare ce ai scris la pasul anterior, de doud ori pe zi, o datd dimineata,
la trezirea din somn, si a doua oar seara, inainte de culcare. IN TIMP CE CITESTI,
VIZUALIZEAZA-TE CA AVAND DEJA ACESTI BANIL PUNE PASIUNE, SIMTIRE SI
CREDINTA IN ACEST PROCES DE VIZUALIZARE.

Este foarte important sa urmezi instructiunile descrise 1n acesti sase pasi, dar cele mai importante
dintre toate sunt instructiunile de la pasul sase. Multi se vor plange ca le este imposibil ,,sa se
vizualizeze ca avand deja banii pe care si-1 doresc®. Aici intervine magia DORINTEI
ARZATOARE. Daca ITI DORESTI cu adevirat acesti bani, pana la obsesie, nu vei avea nicio
dificultate 1n a te convinge singur ca esti pe punctul de a-i obtine. Scopul acestei metode este de a te
AUTOCONVINGE ca iti doresti acesti bani si de a deveni extrem de ferm hotarat sa 1i obtii.

Numai oamenii care isi cultiva ,,constiinta banilor* ajung s acumuleze o mare bogétie. ,,Constiinta
(Y

banilor* inseamna sa iti saturezi pana intr-atat mintea cu DORINTA de a avea bani incat sa te vezi
deja in posesia lor, chiar inainte de a-i obtine.

Pentru un neinitiat care nu a fost educat in spiritul principiilor dupd care opereaza mintea umana,
aceste instructiuni pot parea nepractice. Celor care au ezitari In privinga autenticitdii celor sase pasi
doresc sd le spun ca acestia mi-au fost descrisi chiar de Andrew Carnegie, care a inceput ca simplu
muncitor intr-o otelarie, dar care a reusit, prin aplicarea acestor principii, sa acumuleze o avere de
peste o sutd de milioane de dolari.

Doresc de asemenea sa te informez ca cei sase pasi enuntati mai sus au fost analizati cu atentie de
regretatul Thomas A. Edison, care le-a recunoscut intru totul importanta, afirmand ca sunt absolut
esentiali nu doar pentru acumularea de bani, ci si pentru indeplinirea oricarui alt tel fundamental.

Dupa cum poti vedea, acesti pasi nu presupun nicio ,,munca grea‘, niciun sacrificiu personal, si nici
macar sa fii naiv sau credul. Aplicarea lor nu necesita cine stie ce educatie. Singurul lucru necesar
pentru aplicarea cu succes a celor sase pasi constd intr-o imaginatie suficient de vie pentru a putea
intelege ca acumularea de bani nu poate fi lasata la voia Intamplarii sau a norocului orb. Orice om
care doreste sd paseasca pe calea realizarii trebuie sa inteleagd mai Intai ca toti cei care au acumulat
mari averi au inceput prin a visa, prin a spera, prin A-SI DORI si prin A-SI FACE PLANURI
inainte de a obtine vreun ban. De aceea, doresc sa te fac sd intelegi cat mai limpede, aici si acum, ca
nu vei reusi niciodati si obtii o mare avere DACA NU iti vei cultiva DORINTA ARZATOARE de



a avea foarte multi bani si dacd nu VEI CREDE CU TOATA CONVINGEREA ci esti pe punctul de
a castiga deja acesti bani.

Este bine sa stii ca toti marii lideri ai umanitatii, de la Inceputurile ei si pana in prezent, au fost niste
mari visdtori. Crestinismul este poate cea mai mare putere la nivel mondial, iar acest lucru se
datoreaza faptului ca fondatorul lui a visat cu ochii deschisi, dar extrem de intens, realitati mentale
si spirituale care nu existau la vremea lui, dar care aveau sa prinda viata peste secole.

Dacd nu 1ti poti imagina o mare bogatie deja aflata in posesia ta, contul tdu bancar nu va avea
niciodata foarte multi bani in el.

Niciodatd, in Intreaga istorie a Americii, nu a existat o oportunitate atat de mare pentru visatorii
pragmatici ca in zilele noastre. Cei sase ani de colaps economic i-au adus mai mult sau mai putin pe
oameni la acelasi nivel. O noua cursa este pe punctul de a incepe. Miza o reprezinta marile averi
care vor fi acumulate in urmatorii zece ani. Regulile cursei s-au schimbat, intrucat astizi tradim Intr-o
LUME DIFERITA, care favorizeazi incontestabil masele largi, pe cei care nu au avut pani acum
cine stie ce sanse de a castiga in conditiile care existau pana la Marea Recesiune, cand teama a
paralizat orice crestere si orice dezvoltare. Toti cei aflati Tn aceasta cursa pentru bogatie ar trebui sa
stie ca aceasta lume schimbata in care traim la ora actuald necesita idei noi, metode noi de a le
transpune in practicd, lideri noi, inventii noi, metode noi de predare si de marketing, carti noi, o
noua literatura, emisiuni noi de radio si filme noi. Dincolo de aceasta cerere uriasd pentru noutati,
existd o calitate pe care orice om care doreste sa invinga trebuie sa o aiba, si anume UN SCOP
CLAR DEFINIT, cunoasterea a ceea ce iti doresti si DORINTA arzatoare de a poseda acest lucru.

Marea Recesiune a marcat moartea unei epoci si nasterea alteia. Aceastd lume schimbata necesita
noi visatori pragmatici care sa isi puna visele in aplicare. Astfel de visatori au existat dintotdeauna
si el vor ramane de-a pururi marii deschizatori de drumuri ai civilizatiei umane.

Cine doreste sa acumuleze avere trebuie sa stie ca marii lideri ai umanitatii au fost intotdeauna acei
oameni care au stiut sa stdpaneasca si controleze eficient fortele invizibile ale oportunitatilor
nenascute, §i care au convertit aceste forte (impulsuri sau ganduri), transformandu-le in zgarie-nori,
orase, uzine, avioane, automobile si toate celelalte utilitati care ne fac viata atat de placuta. Visatorii
de astazi au nevoie in plus de toleranta, nu doar de o minte deschisa. Cei care se tem de ideile noi
sunt din start sortiti esecului. In intreaga istorie a umanitatii nu a existat niciodati o epoca mai
favorabila pionieratului decat in prezent. Chiar daca nu mai existd un Vest Salbatic care sa fie
cucerit, exista astazi o lume de afaceri, financiara si industriald vasta, care trebuie remodelata dupa
alte linii directoare, mai bune.

Daca 1ti propui sa obtii o parte consistentd din marele tort, nu lasa nicio influentd din exterior sa iti
zdruncine visul. Ca sa 1ti poti tdia o portie cat mai mare din tort in aceasta lume schimbata, trebuie
sa cultivi spiritul marilor pionieri din trecut, ale céror vise au dat civilizatiei tot ce are aceasta mai
valoros. Acest spirit a fost dintotdeauna energia vitald a tarii noastre — sansa noastra, a tuturor, de a
ne dezvolta si de a ne valorifica talentele.

Columb insusi a visat la o lume necunoscuta, pariindu-si viata pe existenta acesteia, si a descoperit-
o! Copernic, marele astronom, a visat la un univers complex, extrem de diferit de cel despre care
vorbea religia in epoca sa, si 1-a descoperit! Nimeni nu a mai spus despre el ca este un visator
,hepractic® dupa ce si-a anuntat triumfal descoperirea. Dimpotriva, intreaga lume 1i recunoaste
astazi valoarea, fapt care dovedeste o data in plus ca ,,SUCCESUL NU NECESITA SCUZE, LA
FEL CUM ESECUL NU JUSTIFICA NICIO MOTIVATIE*.

Daca ceea ce iti doresti ti se pare just si crezi cu toata convingerea in visul tau, mergi Tnainte i



pune-l in aplicare! Lasé-i pe ,,ceilalti” sa te barfeasca pe la spate ori de cate ori te confrunti cu o
infrangere temporari, cici ,,ei“ nu stiu ca ORICE ESEC REPREZINTA SAMANTA UNUI
SUCCES ECHIVALENT. Henry Ford, un om sarac si lipsit de educatie, a visat sd construiasca o
trasura fara cai. El a trecut la realizarea visului sau folosindu-se de uneltele pe care le avea, fara sa
mai astepte ca sansa sa 1l favorizeze. Imperiul pe care si 1-a construit In acest fel uimeste si astazi
intreaga lume, reprezentand cea mai buni dovadi a marii puteri a DORINTEI ARZATOARE care
nu se teme sa isi puna in aplicare visul.

Thomas Edison a visat sa construiascd o lampa care sa meargd cu electricitate. El a incercat tot ce i-
a stat in puteri pentru a-si vedea visul implinit si dupa mai bine de 10.000 de esecuri, a reusit sa il
transpund in realitate. Visitorii pragmatici NU RENUNTA NICIODATA! Whelan a visat la un lant
de tutungerii. El si-a transpus visul in practica fara sa ezite, iar la ora actuald United Cigar Stores
ocupa cele mai bune locatii comerciale din tard. Lincoln a visat sa 1i elibereze pe sclavii negri si si-a
pus visul 1n practica, chiar daca nu a mai apucat sa vada cu ochii sai unirea Sudului si a Nordului
Statelor Unite si implinirea viziunii sale.

Fratii Wright au visat s construiasca o magindrie care sd zboare. Miile de avioane care zboara la ora
actuald sunt cea mai buna dovada ca visul lor a fost unul realist. Marconi a visat sd construiasca un
sistem care sd poata controla forta intangibila a eterului. Undele radio care umplu astazi atmosfera
sunt cea mai buna dovada ca visul lui nu a fost in zadar. Mai mult, el a unit cocioabele cu cele mai
luxoase resedinte, facandu-i pe oamenii din toatd lumea vecini. [-a oferit presedintelui Statelor
Unite un mediu prin care sd se poatd adresa intregii natiuni, iar acesteia posibilitatea de a-1 asculta
in acelasi timp, fard niciun preaviz. Mi se pare interesant sd iti spun ca, atunci cdnd Marconi a
anuntat ca a descoperit un principiu care permite transmiterea mesajelor prin aer, fara niciun cablu
si fara niciun mijloc direct de comunicare, ,,prietenii* lui l-au internat cu forta intr-un spital
psihiatric. Din fericire, visatorii din ziua de astdzi nu mai risca astfel de tratamente.

Intre timp, lumea s-a obisnuit cu noile descoperiri. De fapt, oamenii s-au obisnuit chiar cu ideea de
a-1 rasplati pe visatorii care le daruiesc idei noi si valoroase. Asa au apdrut zicalele:

,,Chiar si cea mai mare realizare a fost mai intai de toate un vis.*

Sau: ,,Stejarul dormiteaza in ghinda. Pasarea asteapta in ou, iar din viziunea suprema a sufletului se
poate naste un inger. VISELE SUNT SEMINTELE DIN CARE SE NASTE REALITATEA.“

De aceea, treziti-va, ridicati-va si afirmati-va, visatori ai acestei lumi, caci steaua voastra se afla in
plina ascensiune. Marea Recesiune a adus cu sine oportunitatea pe care ati asteptat-o atata vreme.
Ea i-a invatat pe oameni sa fie umili, toleranti si sa isi deschida mintea.

La ora actuald, in lume abundd OPORTUNITATI pe care visatorii de altéda:[é nu le-au avut. Punctul
de pornire care ii permite oricarui visator sa decoleze este DORINTA ARZATOARE DE A FI SI
DE A FACE CEEA CE ISI DORESTE. Visele nu se nasc niciodatd din indiferenta, lene sau lipsa de
ambitie.

Lumea modernad nu {i mai ia peste picior pe visatori si nu ii mai numeste nepractici. Daca inca mai
ai indoieli, fa o calatorie in Tennessee si priveste ce a facut un presedinte visator in domeniul
controlului si utilizarii puterii apei. Cu numai cativa ani in urma, un astfel de vis ar fi parut o
nebunie.

Stiu ca in timpul Marii Recesiuni ai fost dezamagit. Stiu ca te-ai simtit invins si ca te-a durut inima.
Fa-ti insa din nou curaj, caci toate aceste experiente nu au facut decat sa iti oteleasca mai tare
spiritul si mai devreme sau mai tarziu se vor dovedi active de o valoare incomparabild. Nu uita ca



majoritatea celor care au reusit in viata au pornit de pe picior gresit si au depasit obstacole care li se
pareau de netrecut inainte de a ajunge la ,.linia de sosire*. De regula, punctul de cotitura care le-a
schimbat destinul s-a produs in timpul unei crize, care le-a permis sa 1si cunoasca ,,sinele real®.

John Bunyan a scris Progresul pelerinului, unul din cele mai bune romane din literatura limbii
engleze, dupa ce a fost trimis la Inchisoare si pedepsit cu asprime pentru convingerile sale
religioase.

O. Henry si-a descoperit geniul care dormita Intr-o stare latenta in creierul sau dupad ce s-a
confruntat cu mari greutati, fiind la randul lui inchis intr-o celula dintr-o inchisoare din Columbus,
Ohio. Aceasta experientd aparent nefericitd L-A FORTAT sa 1si cunoasca ,,celalalt sine* si sa 1si
descopere imaginatia, care l-a ajutat apoi sa devind un mare autor. Si astfel, lumea a uitat de
criminalul si rebelul de altadata. Caile vietii sunt adeseori stranii, dar inca si mai stranii sunt cele ale
Inteligentei Infinite care ii forfeaza adeseori pe oameni sa treaca prin tot felul de incercari dure
inainte de a-si descoperi propriul geniu si propria capacitate de a da nastere unor idei utile cu
ajutorul imaginatiei.

Edison, cel mai mare inventator si om de stiinta al lumii, nu a fost la inceput decat un biet operator
de telegraf. El a experimentat nenumarate esecuri inainte de a-si descoperi geniul adormit in
strafundurile creierului sau. Charles Dickens si-a Inceput cariera lipind etichete pe borcane. Prima
sa iubire s-a sfarsit printr-o tragedie care i-a sfasiat sufletul. In urma procesului de transformare care
a urmat s-a nascut unul dintre cei mai mari autori ai acestei lumi. Tragedia prin care a trecut i-a
permis sa scrie David Copperfield, iar apoi o succesiune de alte opere care au imbogatit aceasta
lume, incantandu-i pe toti amatorii de literatura. Alti barbati care traiesc esecul in dragoste se apuca
de baut, iar femeile decad, pentru ca acesti oameni nu invata arta de a-si transmuta emotiile cele mai
intense in vise constructive.

La scurt timp dupi nastere, Helen Keller a devenit simultan surda, muti si oarba. In pofida acestei
nenorociri, ea si-a inscris numele cu litere de aur in panteonul marilor eroi ai umanitatii. Intreaga ei
viatd a fost un exemplu care atesta ca nimeni nu este cu adevarat invins daca nu accepta
infrangerea ca pe o realitate personala.

Robert Burns a fost un simplu baiat de la tara, analfabet si sarac lipit pdmantului, care a sfarsit prin
a deveni un betiv. Si totusi, aceastd lume a devenit mai frumoasa datorita poeziilor sale. Altfel spus,
el a reusit s smulgd din pamant mardcinii initiali si a plantat in locul lor o tufa de trandafiri. Booker
T. Washington s-a nascut in sclavie, purtand stigmatul rasei si al culorii pielii sale. Prin toleranta si
deschiderea sa interioars, el s-a dovedit insi un VISATOR, lisand o impresie inci vie asupra rasei
umane.

Beethoven a fost surd, iar Milton orb, dar numele lor vor dura atat timp cat va dura istoria
umanitatii, pentru ca ei au indraznit s viseze si sa 1si traduca visele in ganduri ordonate.

Inainte de a trece la capitolul urmator, aprinde in mintea ta flacira sperantei, a credintei, a curajului
si a tolerantei. Daca ti vei cultiva aceste stari de spirit si daca vei aplica principiile descrise in
aceasti carte, tot restul va veni la tine, atunci cand vei fi PREGATIT. Iatd cum a exprimat Emerson
acest gand: ,,Orice proverb, orice carte, orice cuvant care te poate sprijini si care te poate alina va
veni cu siguranta la tine. Orice prieten de care vei dori sa te apropii prin blandetea si gingasia
sufletului tdu, nu prin vointa ta fantastica, te va strange in Imbratisarea lui.*

Existd o diferentd intre A-TI DORI ceva si A FI PREGATIT si il primesti. Nimeni nu este pregatit
pentru a primi ceea ce isi doreste dacd nu Incepe prin a crede ca poate obtine lucrul respectiv. Starea
de spirit necesara este CREDINTA, nu doar speranta sau simpla dorintd. O premisa esentiala a



credintei este deschiderea mentald. Mintile inchise nu pot inspira credinta, curajul si convingerea.
Retine: daca doresti sa te bucuri de abundenta si de prosperitate, precum si de o pozitie sociala
inalta, nu ai nevoie de un efort mai mare decat cel necesar pentru a suferi de saracie si de lipsuri. Un
mare poet a descris in mod corect acest adevar universal in urmatoarele versuri:

Eu m-am tocmit cu Viata pentru-un leu,
Si Viata doar atat mi-a dat.

Cand la sfarsit m-am socotit,

Cat sa traiesc am adunat.

Caci Viata nu-i decat un sef corect,
Mi-a dat exact cat am cerut.

De vina sunt ca nu m-am priceput
sa-ntreb, cand pactul am semnat.
Si am trudit pe bani putini,

Ca mai tarziu sa inteleg,

Ca mult mai mult mi-ar fi platit,
De-as fi stiut cat sa pretind.

Dorinta este mai puternica decat Mama-natura

Pentru a demonstra cele sustinute in acest capitol, doresc sa-ti fac cunostintd cu unul dintre cele mai
neobignuite personaje pe care le-am cunoscut vreodata. L-am vazut prima datd acum 24 de ani, la
numai cateva minute dupa ce s-a nascut. A venit pe lume fara urechi, iar atunci cand l-am intrebat,
medicul a recunoscut ca ar putea fi surdomut pe viata.

Am pus la indoiala opinia medicului. La urma urmelor, aveam tot dreptul din lume sa fac acest
lucru, Intrucat eram tatal copilului. Mi-am exprimat eu insumi o opinie si am luat o decizie, dar am
facut acest lucru in taind, in adancul inimii mele. Am luat atunci decizia ca fiul meu va vorbi si va
auzi. Chiar dacd Natura mi-a trimis un copil fara urechi, ea nu ma putea sili sa accept realitatea
acestei afectiuni. In mintea mea stiam deja ca fiul meu va auzi si va vorbi. De unde stiam acest
lucru? Pur si simplu, eram sigur ca trebuie sa existe o cale, si stiam ca eu o voi gasi. M-am gandit
atunci la cuvintele nemuritorului Emerson: ,,Intreaga viata are drept unic scop si ne invete puterea
credintei. Tot ce trebuie sd facem noi este sa o ascultaim. Cu totii suntem ghidati, si daca stim sa
pastram tacerea interioard, noi putem auzi cuvantul potrivit.*

Cuvantul potrivit? DORINTA! MI-AM DORIT atunci mai presus de orice altceva ca fiul meu sa nu
fie un surdomut. Nu am renuntat nicio clipa sd imi doresc intens acest lucru, orice s-ar fi iIntdmplat.

Cu multi ani inainte scrisesem urmatorul rand: ,,Singurele limitari pe care le avem sunt cele pe care
ni le impunem singuri Tn mintea noastra“. Pentru prima data in viata mea, mi-am pus intrebarea
daca aceasta afirmatie este corectd. Aveam langa mine un copilas nascut fara echipamentul natural
al auzului. Chiar daca ar fi putut auzi si vorbi, avea sa fie oricum desfigurat pe viatd. Cu siguranta,
copilul meu nu si-a putut stabili singur aceasta limitare mentala.

Ce puteam face? Mi-am propus sd gasesc o cale prin care sd induc in mintea copilului propria mea
DORINTA ARZATOARE ca sunetul sa ajunga la creierul lui fara ajutorul urechilor.

De indata ce baiatul avea sa creasca suficient pentru a putea coopera, aveam sa i1 umplu atat de mult
mintea cu DORINTA MEA ARZATOARE de a auzi, incat Natura avea sa dea curs dorintei mele,
prin metodele ei specifice, transformand-o in realitate fizica.



Toate aceste ganduri mi-au trecut atunci prin minte, desi nu le-am comunicat nimanui. Mi-am
reinnoit in fiecare zi legdmantul pe care l-am facut cu mine insumi, de a nu accepta un fiu surdomut.

Cand copilul a mai crescut si a inceput sa observe lucrurile din jurul lui, am remarcat cu totii ca el
avea un anumit grad de auz. Cand a ajuns la varsta la care copiii incep de reguld sa vorbeasca, el nu
a facut nicio tentativa 1n aceasta directie, dar ne puteam da seama tinand cont de actiunile sale ca
putea auzi intr-o oarecare masura. Nici nu doream sa stiu mai mult! Eram absolut convins ca daca
poate auzi oricat de putin, isi va putea dezvolta din ce In ce mai mult aceasta capacitate. S-a
intamplat apoi un eveniment care mi-a dat noi sperante. Sursa lui a fost complet neasteptata.

Am cumpadrat un patefon. Cand copilul a auzit pentru prima data muzica, el a intrat in extaz si si-a
adjudecat prompt aparatul. In scurt timp si-a dezvoltat chiar o preferinta pentru anumite melodii,
printre care si /t’s a Long Way to Tipperary. La un moment dat, el si-a pus de mai multe ori melodia,
pe care a ascultat-o timp de doud ore neincetat, cu dintii lipiti de cutia din lemn a patefonului.
Semnificatia acestui obicei al sau nu ne-a devenit clara decat multi ani mai tarziu, intrucat la acea
vreme nu auziseram de principiul ,,conductivitatii sunetului prin oase*.

La scurt timp dupa ce bdiatul si-a adjudecat patefonul, am descoperit cd ma putea auzi destul de
distinct daca Tmi lipeam buzele de osul lui mastoidian sau de baza craniului. Aceasta descoperire
mi-a pus la dispozitie instrumentul de care aveam nevoie pentru a-mi transpune in practicad Dorinta
mea Arzatoare de a-mi ajuta fiul sa isi dezvolte auzul si vorbirea. La acea vreme, acesta dadea deja
mici semne ca doreste sa vorbeasca. Tabloul de ansamblu era departe de a fi incurajator, dar
DORINTA SUSTINUTA DE CREDINTA nu cunoaste cuvantul imposibil. Dupi ce am stabilit ci
baiatul imi poate auzi distinct sunetul vocii, am inceput imediat sa i inoculez dorinta de a auzi si de
a vorbi. In scurt timp, am descoperit ca micutului ii plicea s asculte seara povesti, inainte de
culcare. De aceea, am inventat tot felul de povesti menite s ii dezvolte increderea n sine,
imaginatia si dorinta arzatoare de a auzi si de a fi un copil normal.

li placea indeosebi o poveste, careia ii addugam mereu noi nuante ori de cate ori i-o repetam.
Intentia mea era si ii inoculez ideea ca deficienta sa nu era o lipsa, ci un activ de mare valoare. In
pofida faptului ca intreaga filozofie pe care am studiat-o afirma cu claritate cd ORICE
ADVERSITATE TIMPURIE POARTA IN SINE SA- MANTA UNUI AVANTAJ ECHIVALENT,
trebuie sa 1t1 marturisesc ca la acea data nu stiam cum s-ar putea dovedi vreodata un activ valoros
aceastd deficientd de auz. Totusi, am continuat practica de a-i prezenta fiului meu aceasta filozofie
deghizata sub forma unor povesti pentru copii, in speranta ca va veni o vreme cand va descoperi el
insusi un plan prin care sa isi depaseasca handicapul, punandu-I chiar sa serveasca unui scop util.

Ratiunea ma facea sd cred ca nu poate exista vreo compensatie pentru lipsa echipamentului natural
al auzului, dar DORINTA dublati de CREDINTA a fost mai puternici decat ratiunea si m-a inspirat
sa merg mai departe. Analizdnd retrospectiv experienta, imi dau seama acum ca increderea in mine
a fiului meu a jucat un rol esential in uimitoarele rezultate pe care le-am obtinut in cele din urma. El
nu a pus niciodata la indoiala ceea ce 1i spuneam. [-am inoculat astfel ideea ca are un avantaj
distinct fatd de fratele sdu mai mare, care se va reflecta in timp in tot felul de maniere. Spre
exemplu, cand va fi la scoald, profesorii vor observa ca nu are urechi, astfel incat 1l vor trata ca pe
un caz special si vor fi extrem de blanzi cu el. Chiar asa s-au si intdmplat lucrurile mai tarziu. Mama
lui a avut grija de acest lucru, facandu-le vizite profesorilor si aranjand cu ei sa 1i acorde copilului
atentia suplimentara de care avea nevoie. [-am inoculat de asemenea ideea ca atunci cand va fi
suficient de mare pentru a vinde ziare (fratele lui mai mare facea deja acest lucru), oamenii vor fi
impresionati de handicapul lui si de dorinta sa de a se descurca singur in viata, asa ca 1i vor da
bacsisuri consistente.



Am remarcat astfel cd auzul copilului a inceput sd se imbundtdteasca in timp. Mai mult, el nu a dat
niciodata semne ca s-ar interioriza peste masura din cauza afectiunii sale si ca ar refuza astfel
contactul cu lumea exterioara. La varsta de sapte ani, ne-a dat primele dovezi concrete ca metoda pe
care am aplicat-o asupra lui a dat rezultate. Timp de mai multe luni la rand, ne-a implorat sa 1l lasam
sa vanda ziare, dar mama lui a refuzat sa ii dea consimtamantul, temandu-se ca din cauza surzeniei
ar fi prea riscant pentru el sa umble singur pe strazi.

In cele din urma, el si-a luat destinul in propriile maini. Intr-o dupi-amiaza, pe cand ar fi trebuit sa
stea singur acasd, impreuna cu servitorii, el a sdrit pe geamul din bucatarie, s-a strecurat afard si a
pornit la drum. A Tmprumutat sase centi de la cizmarul din vecinatate, i-a investit in ziare, a vandut
aceste ziare, a reinvestit banii §i a continuat acest proces pana seara tarziu. Dupd ce si-a platit
datoria la ,,bancherul® care i-a imprumutat banii, i-a ramas un profit net de 42 de centi. Cand am
ajuns seara acasa, l-am gasit dormind Intr-un somn adanc, tindnd strans in mana banii castigati.

Mama lui i-a desclestat pumnul, i-a luat monedele din mana si a izbucnit in lacrimi. Sa plangi in
fata primei victorii decisive a fiului tdu mi se parea un gest absolut nepotrivit. Personal, am
reactionat exact pe dos. Am izbucnit Intr-un hohot de ras homeric, intrucat stiam ca intentia mea de
a-1 inocula copilului o atitudine de incredere in sine a dat rezultate.

Mama lui nu a vazut in aceasta aventura decat tentativa unui baietel surd de a iesi pe strazi pentru a
castiga cativa bani, riscandu-si astfel viata. Eu am vazut in ea germenul unui om de afaceri curajos,
ambitios si increzator in sine, a carui prefuire de sine s-a dublat cu aceasta ocazie, intrucat a inceput
prima afacere din viata sa si a castigat. Intreaga poveste m-a umplut de satisfactie, deoarece stiam
ca ea dovedea existenta unei inventivitati pe care baiatul meu nu avea sd o mai piarda tot restul
vietii. Evenimentele ulterioare mi-au dat dreptate. Ori de cate ori fratele lui dorea sa obtind ceva de
la noi, el se tavilea pe jos si tipa ca din gura de sarpe pani cand obtinea ceea ce isi dorea. In
schimb, cand ,,baietelul surd* isi dorea ceva, el isi facea un plan prin care putea castiga niste bani,
astfel incat sa isi poatd cumpara singur obiectul dorit. El continud s urmeze aceasta strategie
inclusiv la ora actuala!

Fiul meu m-a invétat astfel ca orice handicap poate fi transformat intr-o piatra de temelie pe care
poate fi construit orice ideal, cu condifia ca el sa nu fie privit ca un obstacol, ci ca un alibi.

Si astfel, baiatul surd a absolvit rand pe rand scoala generala, liceul si colegiul, chiar daca nu isi
putea auzi profesorii decat atunci cand tipau. El nu a invatat niciodata la o scoald pentru surzi, iar
NOI NU I-AM PERMIS SA INVETE LIMBAJUL SURDOMUTILOR. Am fost ferm hotarati de la
bun Inceput sa ii asigurdm o viatd normala, in care sa creasca aldturi de alti copii normali, $i ne-am
tinut de cuvant, chiar daca ne-am certat de multe ori pe acest subiect cu oficialii scolilor in care a
invatat fiul meu.

Cand fiul meu a ajuns in liceu, el a incercat un dispozitiv electric pentru stimularea auzului, dar
acesta nu l-a ajutat cu nimic. De altfel, la varsta de sase ani i-am facut baiatului o operatie la una din
partile laterale ale capului, iar dr. J. Gordon Wilson, medicul care i-a facut operatia, a descoperit cu
aceastd ocazie ca echipamentul natural al auzului i1 lipsea In intregime (inclusiv urechea interioara,
nu doar pavilionul exterior).

In timpul ultimei siptimani de colegiu (adica la 18 ani dupa operatie) s-a intAmplat ceva care a
marcat cel mai important punct de cotitura din viata fiului meu. Printr-o aparentd intamplare, el a
intrat In posesia unui alt aparat electric pentru auz, care i-a fost trimis pentru proba. Din cauza
primei dezamagiri, el nu s-a gribit foarte tare sa il incerce. In cele din urma, el a luat aparatul si I-a
lipit de cap. Ca prin magie, DORINTA LUI ARZATOARE DE A DUCE O VIATA NORMALA S-
A INDEPLINIT PE LOC! Pentru prima dati in viata lui, el a inceput si auda la fel de bine ca orice



alt om. ,,Dumnezeu opereaza pe cai misterioase, savarsindu-si astfel miracolele.*

Entuziasmat la culme de Marea Schimbare pe care i-a permis sd o experimenteze noul aparat, el s-a
repezit la telefon si si-a sunat mama, auzindu-i perfect vocea. A doua zi, el a auzit pentru prima data
in viata lui distinct vocile profesorilor din sala de curs! Inainte nu fi putea auzi decat daca tipau de
la distantd mica. A putut asculta radioul. S-a putut uita la televizor, auzind ce se vorbea. Pentru
prima datd in viata lui, a putut conversa liber cu ceilalti oameni, fara ca acestia sa fie nevoiti sa tipe.
Nu-1 de mirare ca noua lume pe care o percepea i se parea magica. Noi am refuzat intreaga viata sa
acceptam eroarea Naturii si, prin DORINTA NOASTRA PERSEVERENTA, am silit Natura si isi
corecteze eroarea, prin singura modalitate pragmatica ce ne-a stat la dispozitie.

DORINTA noastra a dat in cele din urma rezultate, dar victoria nu era inca totala. Baiatul inca mai
trebuia sd gdseasca o modalitate clara i practica de a-si converti handicapul intr-un beneficiu
echivalent.

Fara sa realizeze inca plenar semnificatia marii sale realizari si aflat sub imperiul fericirii provocate
de descoperirea noii lumi a sunetului, el i-a scris o scrisoare producatorului aparatului pentru auz,
descriindu-i plin de entuziasm experienta sa. Ceva din aceasta scrisoare (mai pufin randurile
propriu-zise, cat ceea ce se putea citi printre ele) a determinat conducerea companiei sa il invite la
New York. Cand a ajuns la aeroport, el a fost condus de o masini pana la sediul companiei. in timp
ce vorbea cu inginerul- sef al acesteia, povestindu-i despre noile senzatii pe care le percepea, prin
minte i-a trecut o idee inspirata. Acest prim impuls mental a fost cel care avea sa i transforme
handicapul Intr-un activ pretios, capabil sd produca in viitor dividende deopotriva financiare si
masurate in fericire pentru mii de oameni.

In esenta, acest prim gand inspirat care i-a trecut prin minte suna astfel: fiul meu s-a gandit ca ar
putea ajuta milioane de oameni surzi care trec prin viatd fara sa stie nimic despre existenta
aparatelor pentru auz, daca ar gasi o cale potrivitd pentru a le transmite istoria Marii Schimbari pe
care a experimentat-o el Insusi. El a luat pe loc decizia de a-si consacra restul vietii oamenilor cu
deficiente de auz, ajutdndu-i atat cat ii stitea in puteri.

Timp de o luna, el a facut cercetari intensive, analizand intregul sistem de marketing al
producatorului de aparate pentru auz. El a creat apoi noi mijloace de comunicare cu oamenii care
suferd de deficiente de auz din intreaga lume, cu scopul de a le putea Impartasi Marea Schimbare
care s-a petrecut in cazul lui. Dupa ce si-a terminat studiul, el a conceput un plan pe doi ani, bazat
pe descoperirile sale. Cand i-a prezentat companiei planul sdu, aceasta i-a oferit pe loc un post de
conducere, dandu-i astfel sansa sa isi realizeze ambitia.

Cand s-a prezentat pentru prima data la noua sa slujba, el nici nu visa ca va aduce speranta si
usurare multor mii de oameni surzi sau cu deficienta de auz care, fara ajutorul lui, ar fi fost
condamnati sa ramand pentru totdeauna surdomuti.

La scurt timp dupa ce a devenit asociat cu producatorul de aparate pentru auz, el m-a invitat sa
particip la un curs organizat de compania lui cu scopul de a-i invata pe surdomuti sd auda si sa
vorbeasca. Nu mai auzisem niciodata pana atunci de o asemenea forma de educatie. De aceea, am
participat la curs, oarecum sceptic, dar sperand ca acesta nu va insemna o pierdere totala de timp
pentru mine. Am asistat astfel la o demonstratie care mi-a demonstrat pe scara larga cat de mare era
succesul pe care I-am avut inoculandu-i de mic fiului meu DORINTA de a auzi normal. Am vazut
surdomuti Invatati cu adevarat sa auda si sa vorbeasca prin aplicarea aceluiasi principiu pe care l-am
folosit eu candva, cu mai bine de 20 de ani in urma, cu scopul de a-mi salva fiul de surzenie si de
mutenie. Printr-o ciudata intorsatura a Rotii Destinului, fiul meu Blair si cu mine am fost
predestinati sa contribuim la corectarea acestei deficiente atat de dureroase de care sufera foarte



multi oameni (si de care vor suferi cei nenascuti incd), dat fiind ca noi suntem — din cate stiu eu —
singurii oameni de pe planeta care au demonstrat dincolo de orice indoiala ca surzenia poate fi
corectatd pana la restabilirea unei vieti complet normale pentru cei care suferd de aceasta afectiune.
Eu am facut acest lucru pentru fiul meu; acesta a preluat stafeta si a dus-o mai departe, ajutand mii
de alti oameni. Nu am nicio indoiala ca daca nu as fi reusit sa 1i modelez (impreund cu mama lui)
mintea agsa cum am facut-o, Blair ar fi rdimas un surdomut pentru tot restul vietii. Medicul care a
asistat la nasterea lui ne-a spus confidential cd noul-nascut nu va putea auzi si vorbi niciodata.
Acum cateva saptamani, dr. Irving Voorhees, un specialist renumit in astfel de cazuri, I-a examinat
foarte detaliat pe Blair. El a ramas uluit sa constate cat de clar aude fiul meu sunetele si cat de
corect vorbeste, in conditiile in care, si citez: ,,Examinarea a aratat ca, teoretic, baiatul nu ar trebui
sa auda absolut nimic.” Ei bine, baiatul meu aude perfect, in pofida faptului ca razele X arata ca el
nu are nicio deschizatura in craniu, acolo unde ar fi trebuit sa 1i fie urechile.

Cand i-am inoculat de mic in minte DORINTA de a auzi si de a vorbi, adica de a trai la fel ca orice
alt om normal, s-a intAmplat ceva ciudat. In el s-a trezit o fortd care a silit Natura si creeze o punte
intre universul tdcut din creierul sau si lumea exterioard, prin mijloace pe care nici cei mai mari
specialisti de la ora actuald nu le pot interpreta. Ar fi un sacrilegiu sa incerc eu sa descriu prin ce
mijloace a reusit Natura sa realizeze acest miracol. Consider insa ca ar fi de neiertat daca nu as
povesti lumii rolul umil pe care 1-am jucat eu in toatd aceasta poveste ciudata. Este de datoria mea,
dar si un privilegiu, sa afirm ca, dupa parerea mea, nimic nu este imposibil pentru cel care isi
dubleaza DORINTA cu o CREDINTA la fel de intensa.

Am convingerea absoluti ci orice DORINTA ARZATOARE are capacitatea de a se transforma in
timp in echivalentul ei fizic. Blair SI-A DORIT sd auda normal, iar acum aude! El s-a ndscut cu un
handicap care l-ar fi putut trimite pe stradd sa vanda fleacuri si sa cerseasca, daca nu ar fi avut acea
DORINTA ARZATOARE de a auzi normal. Peste ani, handicapul lui s-a transformat intr-un
instrument cu ajutorul caruia le poate aduce servicii utile milioanelor de oameni care au deficiente
de auz, fiind — in plus — recompensat corespunzator in plan financiar pentru aceste servicii.

Ideea pe care i-am inoculat-o in minte pe vremea cand nu era decat un baietel, facandu-1 sa
CREADA ci afectiunea lui va deveni candva un activ valoros pe care il va putea capitaliza, a dat
roade. Intr-adevir, nu existd absolut niciun gand, fie el pozitiv sau negativ, pe care CREDINTA
dublatd de o DORINTA ARZATOARE si nu il poata transforma intr-o realitate. Din fericire, cele
doui calitati sunt gratuite si le stau la dispozitie tuturor oamenilor. In intreaga mea experienta de
viatd nu am cunoscut niciodata un caz care sa demonstreze mai limpede imensa putere a
DORINTEI. Multi autori fac greseala de a scrie despre subiecte despre care nu cunosc decat putine
date, si acelea superficiale sau prea elementare. Personal, am avut norocul de a testa eficacitatea
teoriei PUTERII DORINTEI prin cazul incredibil al fiului meu. Poate ca intreaga experienta a fost
providentiala, caci la ora actuald nu cunosc niciun alt exemplu mai bun de persoana care poate
demonstra prin propria sa viatad ce se poate intdmpla atunci cand iti pui DORINTA la treaba, decat
fiul meu. Dacd insdsi Mama-natura se inclind in fata puterii dorintei umane, nu vad ce indivizi s-ar
putea opune vreodata acestei puteri.

Stranie si de neprefuit este puterea mingii umane! Nimeni nu intelege metodele pe care le foloseste
ea pentru a atrage diferite circumstante, diferiti indivizi si diferite obiecte necesare pentru a
transforma DORINTA in echivalentul ei fizic. Cine stie? Poate ca stiinta va descoperi vreodata
acest secret.

Cand acesta era mic, i-am inoculat fiului meu DORINTA de a auzi si de a vorbi la fel ca orice om
normal. Aceasti DORINTA s-a transformat la ora actuali intr-o realitate. Mai mult, i-am inoculat
DORINTA de a-si converti acest handicap intr-un activ valoros, iar aceasti DORINTA i-a fost de
asemenea indeplinita. Modul de operare prin care aceste miracole au devenit posibile nu este greu



de descris. Nu a fost nevoie decat de trei lucruri: de o CREDINTA dublatd de DORINTA de a auzi
normal, pe care i1 le-am inoculat fiului meu; de faptul cd i-am transmis aceasta dorintd a mea prin
toate mijloacele care mi-au stat la dispozitie o perioada foarte lunga de timp, fara sa renunt
niciodata; si de faptul ca EL M-A CREZUT!

La scurt timp dupa ce am terminat de scris acest capitol, am aflat de moartea doamnei Schuman-
Heink. Am gasit n stirile din ziare care au anuntat moartea ei un mic paragraf care oferd indicii
clare cu privire la succesul uluitor pe care 1-a avut aceastd femeie in cariera sa muzicala. Doresc sa
citez acest paragraf, intrucat indiciul la care face referire el nu este altul decat DORINTA.

La inceputul carierei sale, doamna Schuman-Heink l-a vizitat pe directorul operei din Viena si l-a
rugat sa 1i testeze vocea. Acesta a refuzat insa. Dupa ce i-a aruncat o privire sumara tinerei
zdrentaroase din fata lui, el a exclamat fara nicio delicatete: ,,Cu o astfel de fata si fara niciun pic de
personalitate, cum te poti astepta sa ai vreun succes in domeniul operei? Copila mea, renunta la
aceasti idee. Mai bine cumpari-ti o masini de cusut si apuci-te de treabd. NU VEI FI NICIODATA
O CANTAREATA

»Niciodata* suna cam exagerat! Chiar daca stia multe despre tehnicile vocale, se pare ca directorul
Operei din Viena nu stia nimic despre puterea dorintei, mai ales atunci cand aceasta din urma capata
proportiile unei obsesii. Daca ar fi stiut mai multe lucruri despre aceasta putere, el nu ar fi facut
niciodata greseala de a condamna un geniu fara sa-i acorde nicio sansa.

Cu cativa ani in urma, unul din asociatii mei in afaceri s-a imbolnavit. In timp boala lui s-a agravat,
astfel Incat in cele din urma a fost nevoit sa se interneze in spital pentru a fi operat. Cu putin timp
inainte de a fi dus in sala de operatie, I-am privit i m-am intrebat cum ar putea supravietui unei
operatii majore o persoana atat de slabita cum arata el. Medicul insusi m-a avertizat ca sansele de a-
| mai revedea in viata erau aproape nule. Dar aceasta era doar OPINIA MEDICULUI, nu si a
pacientului sau. Cand a trecut pe 1angd mine in patul sdu cu rotile, acesta mi-a soptit cu o voce pe
care abia daca i-am auzit-o: ,,Nu-ti face probleme, sefule. In cateva zile voi iesi de aici.” Asistenta
medicala I-a privit cu mild. Si totusi, pacientul a supravietuit. In final, acelasi medic mi-a spus:
»Numai dorinta lui de a trdi l-a salvat. Daca nu ar fi refuzat sd accepte posibilitatea de a muri, nu ar
fi supravietuit.*

Eu cred cu convingere in puterea DORINTEI sustinute de CREDINTA, intrucit am vizut aceasti
putere ridicandu-i pe oameni aparent fard niciun viitor dintr-o conditie foarte joasa in cele mai inalte
pozitii ale puterii si bogatiei; am vazut-o rapind victime ,,sigure* din mormantul care le era deja
pregétit; am vazut-o ajutandu-i sa se ridice si sa o ia de la inceput pe cei care au fost ingenuncheati
de o suta de ori; am vazut-o asigurandu-i fiului meu o viata normala, fericita si de succes, in pofida
faptului ca Natura I-a trimis 1n aceastd lume uitand sa il inzestreze cu urechi.

Cum poate fi controlata si folosita eficient puterea DORINTEI? Sper ca am reusit sa raspund intr-o
oarecare masura la aceasta intrebare in capitolul de fata. Capitolele urmatoare vor completa aceste
informatii. Doresc ca acest mesaj sa ajunga la lume acum, cand aceasta se pregateste sa iasa din cea
mai de durata si din cea mai devastatoare recesiune pe care a experimentat-o vreodatd. Pornesc de la
premisa rezonabila ca mesajul va ajunge la multi dintre cei care au fost afectati de recesiune, care
si-au pierdut averile sau pozitiile sociale, ajutandu-i sa isi faca din nou planuri §i sa revina in prim-
planul vietii sociale. Tuturor acestora, doresc sa le transmit mesajul ca orice realizare — indiferent de
natura sau de scopul ei — incepe intotdeauna cu DORINTA ARZATOARE de a obtine ceea ce iti
doresti. Folosind un principiu straniu, dar extrem de puternic al ,,alchimiei mentale®, pe care nu l-a
divulgat niciodatd oamenilor, Natura confera DORINTEI PUTERNICE acea forta care nu cunoaste
cuvantul ,,imposibil*“ si care nu accepta cd esecul ar putea fi vreodata o realitate.
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